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Apertura de Colombia al Mundo: Comercio 

Colombia se ha venido abriendo al mundo, de 

manera decidida, en el ultimo quinquenio. Los 

Tratados de Libre Comercio (TLC), acuerdos 

comerciales y afines en los cuales se ha embarcado, 

tanto vigentes como suscritos o en curso de 

negociación, le darán acceso potencial a unos 1.400 

millones de consumidores en 49 países para el 2012, 

frente a un mercado 5 veces inferior (233 millones en 

14 países) en el 2002. 

Tras un intercambio internacional superior a 

US$70.000 millones en el 2009, Colombia espera 

exportar este año US$40.000 millones.
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2002

TLCs y Afines de Colombia (vigentes, suscritos, en 

negociación): Acceso potencial a 1.400 milliones de 

consumidores en 2012 (eran 233 milliones en 2002)

5Nota: Se desconocen las futuras condiciones de acceso comercial a Venezuela en el 2012. 
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Apertura de Colombia al Mundo: Inversión

Garantías para la Inversión. Las garantías en el plano de la 

inversión son un complemento crítico a lo que se pacte en el 

ámbito comercial, sea que las estipulen los respectivos 

Capítulos de Inversión, sea que se plasmen en Acuerdos de 

Inversión de carácter bilateral. Estos incluyen:

ÅAPPRIso Acuerdos para la Protección y Promoción de Inversiones; y

ÅADTso Acuerdos de Doble Tributación.

Los APPRIs y Capítulos de Inversión son también referidos 

como Acuerdos Internacionales de Inversión (AII).

También resalta el camino recorrido desde 2002, en que sólo 

regía el Capítulo de Inversión del G-2 con México, hasta hoy, 

cuando tenemos este tipo de vínculo con 6 países o conjuntos 

de países (Chile, España, Perú, Suiza y el Triángulo Norte de 

Centroamérica, además de México). Son 18 los APPRIs nego-

ciados o en curso de negociación.
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Acuerdos de Protección y Promoción de Inversiones y Afines de Colombia

Capítulos de Inversión en TLCs

En vigencia
- G-2 con México (1995)

- Chile (2009)

- Triángulo Norte de 

Centroamérica (2010)

Suscritos - EE.UU (2006)

- Canadá (Noviembre/2008)

- EFTA/AELC (Noviembre/2008)

Negociación

Próxima o

en curso

- Unión Europea (cerrado)

- Corea (preestablecimiento)

- Panamá (*)

- Rep. Dominicana (*)

- Uruguay (*)

(*) Seguidamente

Meta Total: 11 TLCs y afines con Capítulo de 

Inversión. Sólo mediarán 

compro-misos limitados  en  

Acuerdos con EFTA y UE. El 

Acuerdo de Cartagena (CAN) no 

tiene disposiciones de inversión

APPRIs

En vigencia - Perú (2003)

- España (2007)

- Suiza (2009)

Suscritos - Perú-profundización 

(Diciembre/2007)

- China (Noviembre/2008)

- Bélgica-Luxemburgo 

(Febrero/2009)

- India (Noviembre/2009

- Reino Unido (marzo/2010)

En 

Negociación

- Corea (cerrado, aún por 

firmar; post-establecimiento)

- Alemania

- Francia (suspendido)

- Japón

- Kuwait

- Emiratos Árabes (por inciar)

- Uruguay (por iniciar)

Meta Total: 13
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Acuerdos de Doble Tributación y Afines de Colombia
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Ambas medidas ïapertura al comercio exterior y la 

inversión internacional -- se enmarcan en una estrate-

gia congruente de crecimiento económico, diversi-

ficación comercial y manejo del riesgo. El reconoci-

miento de Colombia como ónuevo retador en Am®rica 

Latinaô por la firma de asesor²a y an§lisis empresarial 

Gartner, Inc. (véase la imagen a continuación) eviden-

cia la percepción favorable de esta estrategia entre los 

analistas profesionales y bursátiles, y su confianza en 

nuestra capacidad y disposición para superar los retos 

del entorno externo al cual pertenecemos. 

Gartner identifica a Colombia como ónuevo retador de Am®rica Latinaô
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En todo caso, el mejor óindicador de desempe¶oô de la 

estrategia de inversión es la misma inversión extranjera, 

cuyo flujo anual hab²a deca²do tras la óbonanzaô minera 

y petrolera de 2005 (US$10.252 mill.) hasta US$6.656 

mill. en 2006. Se recuperó en 2008 (US$10.583 mill.) y 

resulta moderada su reducción en 2009 (a US$7.202 

mill.) en el contexto de la crisis mundial. Como en 2005 

y 2008, la de este año podría superar US$10.000 millo-

nes, ahora que este perfil minero y petrolero se confir-

ma y está llamado a acentuarse en años venideros.
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